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La comptabilitat de costos 
UF 2 - Comptabilitat de costos



Què veurem en aquesta Unitat Formativa?
1. Comptabilitat financera vs comptabilitat analítica 

2. El concepte de cost 

3. Classificació dels costos 

4. Sistemes d’imputació de costos 

5. El sistema ABC



Activem els coneixements previs!
https://create.kahoot.it/details/9618e9bb-c76c-4ecf-aebb-2c3f901b5afe



1. Comptabilitat financera vs comptabilitat analítica
• La comptabilitat general o financera té per objecte registrar els fets econòmics de l’empresa relacionats amb l’exterior i 

informar-ne del patrimoni, seguint la normativa del PGC, per aconseguir al final de l’exercici els comptes anuals.


• La comptabilitat analítica o comptabilitat de costos recull els costos de l’empresa i els trasllada als productes o 

departaments.  El  coneixement  detallat  dels  costos  ocasionats  per  cada  producte  o  departament  permet  prendre 

decisions que contribuiran a la continuïtat de l’empresa i a una millor utilització dels recursos, per tant, ser més eficients.


Per a què ens serveix aquesta informació????? 

- Establir una política de preus.


- Fixar criteris per eliminar productes poc rendibles.


- Decidir si convé subcontractar alguna fase del procés de producció o si ho pot fer tot la pròpia empresa.


- Comparar els costos entre departaments o centres de treball que realitzen les mateixes funcions, per detercar els més 

eficients.



https://www.menti.com/alzf6t3y6xif 
Codi: 6478 0370

http://www.menti.com/alzf6t3y6xif


2. El concepte de cost
Podem definir cost com: L’equivalent monetari dels factors consumits en el procés de producció.

• Quan els béns o serveis inicials (factors de producció) entren en un procés de producció, deixen d’existir, per convertir- se 
en un nou bé o servei (producte). Això ens hauria de servir per calcular fàcilment el cost d’un producte, però a la 
pràctica…


Imputar certs costos a productes no és sempre una tasca fàcil i utilitzarem criteris o hipòtesis per calcular-ne el consum. 
Veiem-ho amb un exemple…



3. Classificació dels costos

Cost d’oportunitat: Es denomina cost d’oportunitat els costos que tenen les empreses per haver adoptat unes 
decisions d’inversió i no unes altres, per haver escollit un procés de producció i no un altre.



3. Classificació de costos
• Segons els departaments on s’assignen 

Normalment, les principals funcions d’una empresa són les de compres, producció, administració o comercial. Per analitzar 

aquests costos, és molt útil una taula on es relacionin aquestes funcions amb els costos corresponents.



• Segons la dificultat d’imputar-los al producte 

Podem definir dos tipus de costos:


- Directes:	 si	 la	 seva	 imputació	 es	 pot	 aplicar	 de	 forma	 objectiva	 a	 una	 activitat,	 un	 producte	 o	 un 

departament.


- Indirectes: són els costos en què és necessari aplicar alguna hipòtesi de càlcul per poder-ne dur a terme la 

imputació; és a dir, cal calcular-los en referència a altres dades.

3. Classificació de costos



• Segons com reaccioni respecte la variació de l’activitat 

Els costos són variables quan, en modificar-se l’activitat, els costos també varien. Els costos són fixos quan, 

per a un cert nivell d’activitat, es mantenen constants. És a dir, aquests costos són iguals encara que fem 
més o menys activitat. Per exemple, el lloguer del local o el sou fix dels treballadors. Aquests costos no es 
poden canviar cada dia i això provoca que a vegades no utilitzem tota la capacitat de producció (no estem al 
100%).

3. Classificació de costos



Exercici - Classificació de costos



4. Sistemes d’imputació de costos
Els sistemes d’imputació de costos són les formes de calcular el cost d’un producte. Els tres sistemes que analitzarem 

són: direct cost, full cost i el mètode ABC. 


Cada un d’aquests sistemes es diferencia dels altres pels costos que s’imputen al càlcul del cost del producte i els que es 
comptabilitzen directament a resultats.


4.1 Direct cost 
Hem vist que els costos es poden classificar, respecte dels producte, en fixos i variables o en indirecte o indirectes. Segons 

aquest sistema d’imputació de costos, NOMÉS imputarem al cost del producte els costos variables de fabricació, és a 

dir, els costos de les matèries primeres, costos variables de compres i altres costos variables de fabricació. 


Per tant, quedaran EXCLOSOS d’aquest càlcul els següents: 

- Costos fixos de compres: com per exemple, el sou fix del personal de compres. 

- Costos fixos de producció: com per exemple, el lloguer de la nau industrial, l’amortització de la maquinària de producció, 
etc. 

- Costos variables comercials: comissions als venedors, per exemple. 

- Costos fixos comercials: com per exemple, sou fix dels venedors, lloguer de la botiga o publicitat anual/campanyes. 

- Costos d’administració: sou del personal admisnitratiu, el servei de gestoria o assessoria i els subministraments d’oficina, 
entre d’altres. 



L’estructura del compte de resultats en què els costos s’han imputat aplicant el sistema direct cost (DC) 

tindrà el format següent: 


4.1 Direct cost



4.1 Direct cost - Exemple
El Sr. Gomà, director de producció de l'empresa de cotxes teledirigits VELOCISA, té com a producte 
estrella el model "CAR", amb uns costos que es detallen a continuació, considerant que no hi ha 
existències inicials de producte acabat, ni devolucions de vendes i que la quantitat que es ven no és la 
mateixa que es produeix.


I si l’empresa hagués produit 1.250 unitats (amb les mateixes vendes)? Canviaria el resultat? Fes els 
mateixos càlculs. 



4.1 Direct cost - Exemple
Producció 1.000 unitats i vendes 900 unitats                 Producció 1.250 unitats i vendes 900 unitats

Aleshores, què és el que ha canviat??????



Aquest sistema es caracteritza per imputar al producte o servei tots els costos industrials o d’estructura (ja 
siguin fixos, variables, directes o indirectes), excepte els costos comercials variables. 


Fem el mateix exemple amb les dades anteriors (les del direct cost). Quin resultat obtenim ara?

4.2 Full cost



4.2 Full cost - Exemple

Producció 1.000 unitats i vendes 900 unitats                    Producció 1.250 unitats i vendes 900 unitats



Tenim les següents dades d’una empresa que fabrica embalatges:


Aplica els sistemes direct cost i el full cost segons els tres escenaris següents: 

4.3 Direct cost vs full cost - Exemple comparatiu

Preu de venda = 7€/u


CVu = 5€/u


CF = 28.000€


Producció = 50.000 u


CFu = ?? €/u


CTu = ?? €/u


NO hi ha costos variables comercials



4.3 Direct cost vs full cost - Exemple comparatiu

Vendes = 45.000 unitats Vendes = 50.000 unitats Vendes = 55.000 unitats

Pèrdues i guanys Full cost Direct cost Full cost Direct cost Full cost Direct cost

Ingressos nets de les vendes

(-) Cost comercial variable

Ingrés industrial de les 
vendes

(-) Cost de les vendes

Marge de contribució

(-) Costos no imputats (fixos)

Resultat intern (BAII)



4.3 Direct cost vs full cost - Exemple comparatiu - Solució

Vendes = 45.000 unitats Vendes = 50.000 unitats Vendes = 55.000 unitats

Pèrdues i guanys Full cost Direct cost Full cost Direct cost Full cost Direct cost

Ingressos nets de les vendes 315.000 € 315.000 € 350.000 € 350.000 € 385.000 € 385.000 €

(-) Cost comercial variable - - - - - -

Ingrés industrial de les 
vendes 315.000 € 315.000 € 350.000 € 350.000 € 385.000 € 385.000 €

(-) Cost de les vendes -250.200 € -225.000 € -278.000 € -250.000 € -305.800 € -275.000 €

Marge de contribució 64.800 € 90.000 € 72.000 € 100.000 € 79.200 € 110.000 €

(-) Costos no imputats (fixos) -
 -28.000 € - -28.000 € - -28.000 €

Resultat intern (BAII) 64.800 € 62.000 € 72.000 € 72.000 € 79.200 € 82.000 €

EF = 5.000 * 5,56 = 
27.800€

EF = 5.000 * 5,00 = 
25.000€

Diferència resultat = 64.800 - 62.000 = 2.800€


Diferència EF = 27.800 - 25.000 = 2.800€

EF = 0€ EF = 0€

Diferència resultat = 0€


Diferència EF = 0€

EF = -5.000 * 5,56 = 
-27.800€

EF = -5.000 * 5,00 = 
-25.000€

Diferència resultat = -2.800€


Diferència EF = -2.800€



4.3 Direct cost vs full cost - Conclusions
• Els principals inconvenients del mètode DIRECT COST són els següents:


- Les existències queden infravalorades, ja que només s’imputen al producte els costos variables, deixant fora els fixos. Això 

suposa que, a l’hora de valorar les existències, faltaria part de la informació dels costos que s’assigna directament al resultat.


- Quan les unitats venudes < produïdes, aquest sistema és el que proporciona el resultat més baix.


• Els principals avantatges són:


- Permet calcular la participació de cada producte en el resultat de l’empresa, mitjançant el marge de contribució. 


- Permet calcular el llindar de rendibilitat de cada producte.


- Permet calcular el preu mínim de cada producte.


- És un bon sistema per donar informació en la gestió de l’empresa i per a la presa de decisions, ja que elimina l’efecte dels 

criteris subjectius utilitzats en la distribució de costos fixos.


__________________________________________________________________________________________________________________


• En quant al FULL COST, els principals avantatges d’aquest sistema són:


- És útil per comparar empreses del mateix sector, tant en base als costos com als preus.


- És útil quan l’empresa treballa sota comanda o seguint un pressupost.


• Com a inconvenient:


- Cal incloure tots els costos, valorant-se en excés les existències, de manera que si l’estoc quedés obsolet, hi hauria una gran 

part dels costos que encaera no s’haurien passat al resultat. 



Exercici - Què hem après?
Una empresa de joguines vol controlar la rendibilitat dels seus tres productes: cotxes teledirigits, nines i trencaclosques per 

aconseguir millors resultats. Per això, analitza la informació següent: 

a) En primer lloc, aplica el sistema d'imputació de costos full cost, considerant que els costos indirectes s’hauran de repartir en proporció 

a les vendes totals.


b) Un cop hagis analitzat el resultat de cada un dels productes i el total, elimina els cotxes de la taula i torna a fer els càlculs només per 

als trencaclosques i les nines. Tingues en compte que ara hauràs de repartir els costos indirectes només entre els trencaclosques i les 

nines.


c) Quins serien els resultats per a cada producte i el total si s'utilitza per al càlcul el sistema direct cost?


d) Elabora una conclusió global de tota aquesta anàlisi, tenint en compte el que has estudiat en aquesta unitat.



Exercici - Què hem après?
Una empresa que produeix dos tipus d’articles (caramels i xocolata) presenta la informació següent:


Pel sistema full cost cal repartir els costos fixos de la següent forma: 60% als caramels i 40% a la xocolata.  Calculeu el 

resultat de l’empresa i les existències finals de cada producte segons els dos mètodes estudiats a classe.  

DADES Caramels Xocolata TOTAL

Producció 200 unitats 150 unitats

Vendes 180 unitats 125 unitats

Preu de venda 5€/u 4€/u

Existències inicials 0 0

Cost de la mà d’obra directa variable 300,00 € 120,00 €

Matèria primera consumida 100,00 € 75,00 €

Costos fixos indirectes de producció 300,00 €

Costos comercials variables 30,00 € 15,00 €

Costos d’administració 250,00 €



Exercici - Què hem après? - Solució



Solució pràctica



5. El sistema ABC
Els sistemes de costos anteriors es basaven en el producte com el causant del consum dels diversos factors productius. 

L'increment de la mecanització i la informatització dels processos productius fa que sigui necessari canviar els sistemes de 

costos tradicionals. 

Considerem, per exemple, el cas de dues empreses que elaboren sucs que han fet idèntiques inversions en la seva estructura:


– L'empresa A fabrica 1.000 ampolles de suc de taronja a la setmana.


– L'empresa B elabora 300 ampolles de suc de taronja, 300 ampolles de suc de préssec i 400 ampolles de suc de pinya.


Si suposem que els costos de les matèries primeres són els mateixos i que, per a la fabricació dels sucs s'utilitzen les mateixes hores/

màquina i hores/persona, queda clar que l'empresa B té una major diversitat i complexitat d'operacions. Per això, aquesta 

empresa requereix una estructura major i més complexa del personal d'atenció a la maquinària (per exemple, per a cada canvi de suc o 

per a la recepció i comprovació de les diferents matèries primeres rebudes per fer els sucs), majors costos d’embalatge, de transport, 

de gestió dels estocs o major nombre d'ordres de compravenda.


Degut a aquestes raons, és més eficient un sistema de costos basat en les activitats de producció o servei, si és procedent. Un 

sistema en què no són els productes sinó les activitats les que causen costos i els productes, els que consumeixen aquestes activitats. 

Aquest és el sistema d'imputació de costos ABC.



Quins inconvenients presenten els sistemes de costos tradicionals? (com el full cost i el direct cost) 

- Generalment, assignen els costos proporcionalment, utilitzant mètodes de repartiment basats en el número d'unitats produïdes o venudes, 

hores de mà d'obra i de maquinària, etc., per assignar els costos indirectes, fet que pot provocar distorsions en el cost dels processos i, per tant, 

valoracions errònies. 

- En conseqüència, proporcionen una informació incompleta sobre els marges i les rendibilitats dels productes. 

- Ignoren la composició dels costos que s'incorporen als processos.


- No proporcionen informació suficient als directius sobre les causes i el comportament dels costos indirectes. Per tant, no hi ha criteris 

objectius per definir les accions concretes, com per exemple, retallar les despeses innecessàries, perquè es desconeixen les causes que les 

originen.


Què planteja el sistema ABC per solventar aquest problema amb els costos indirectes? 

El mètode de costos ABC assigna i distribueix els diferents costos indirectes segons les activitats realitzades, perquè són les que realment 

generen els costos. 

Existeixen dos conceptes clau en aquest sistema: 


- Activitat: És un conjunt d'actuacions o tasques que busquen l'obtenció d'un output (producte o servei), mitjançant el consum d'una sèrie 

d'inputs (factors).


- Cost drivers (o inductors de costos): Són els factors que, en última instància, causen els costos en totes i cada una de les activitats.


5. El sistema ABC



5. El sistema ABC
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